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Formation: HiTechPros.com joue les houche-trous

I) e-20a-50% sur le tarif
des formations informa-
tiques: c’est le nouveau service
« formations négociées » de
HiTechPros.com. Les centres
de formation informatique peu-
vent désormais proposer leurs
places invendues & la derniére
minute. Et ce, a des tarifs défiant
toute concurrence. Pour pouvoir
les référencer sur le site, lesdits
centres de formation doivent
consentir une remise minimale
de 20 % par rapport au tarif
public. 11 leur suffit de com-
pléter un formulaire en ligne
en précisant le programme, le

public visé, la date, la durée et
le lieu de la session. Ils précisent
également le nombre total de
places et celui des places res-
tantes, le tarif public, le mon-
tant de la remise et le tarif réduit.
Les centres ont par ailleurs la
possibilité d’insérer un lien vers
la page de leur site web cor-
respondant a la formation pro-
posée. Ces offres sont adres-
sées plusieurs fois par semaine
aux 2000 DSIL, aux 1500 direc-
tions informatiques/achats/RH
et aux 900 indépendants ins-
crits sur le site. Ceux-ci contac-
tent directement les centres de

formation pour réserver leurs
places, HiTechPros ne prenant
aucune commission sur les tran-
sactions. En s’adressant aux
gros consommateurs de for-
mations informatiques en France,
les organismes de formation
sont assurés de compléter leurs
sessions et de les rentabiliser.
C’est enfin un moyen unique
permettant aux DRH de trou-
ver des formations d’excellente
qualité A des tarifs plus que rai-
sonnables. I’occasion aussi pour
eux de tester de nouveaux centres
de formation informatique a
moindre coft. D.C.
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